





ACTITUD

Todo Comienza Aqui.

“ Para comandar un
ejercito primero debes

comandarte a tt mismo .
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. ACTITUD

Buena Actitud de Aprendizaje
Paciencia

Persistencia

Perseverancia

. Orientacion a Metas

. Confianza
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. PRIMEROS PASOS

a. Usa los productos

b. Comparte los productos

c. Construye tu red




a. Usa los productos

l. Aprende su uso efectivo

1. Descubre su uso innovador

lll. Experimenta los beneficios
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GANOCELIUM (GUL)

DIETARY SUPPLEMENTS 360 CAPSULES
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a. Usa los productos

. Plan de stock semilla

Il. Ten un Exhibidor en una
esqguina de tu Casa

“Sl nada esta siendo
vendido, nada esta
pasando en tu Negocio de
Mercadeo en Redes.”

tratamiento, mitigacion o cura de cualquier enfermedad o condicion relacionada con la salud. Consulte a un profesional de la salud debidamente autorizado para una evaluacion historial clinica,
diagnaostico, tratamiento y recomendaciones de salud.

Los productos alimenticios y suplementos alimenticios vendidos por DXN tienen la intencion de contribuir a la dieta diaria y la salud en general y no estan destinados para su uso en la prevencion, QLWO
]
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b. Comparte los Productos

. ¢,A quién? (prospectos)

1. Afinidad

2. Proximidad
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b. Comparte
los Productos

Il. ¢ COmo compartir?
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c. Manejar bien Objeciones \ _—

Los productos alimenticios y suplementos alimenticios vendidos por DXN tienen la intencion de contribuir a la dieta diaria y la salud en general y no estan destinados para su uso en la prevencion,
tratamiento, mitigacion o cura de cualquier enfermedad o condicion relacionada con la salud. Consulte a un profesional de la salud debidamente autorizado para una evaluacion historial clinica,
diagndstico, tratamiento y recomendaciones de salud.
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Linea de Vida de tu Negocio

1. Consumidores de Calidad

2. Minimo 20 Consumidores de Calidad
a. Unos Pasos Vitales para automatizar tu Negocio

b. Conceéntrate en Compradores Regulares en vez de
buscar el huevo de oro

c. Ten una Lista Efectiva de Consumidores en 2 6 3 meses

Los productos alimenticios y suplementos alimenticios vendidos por DXN tienen la intencion de contribuir a la dieta diaria y la salud en general y no estan destinados para su uso en la prevencion,
tratamiento, mitigacion o cura de cualquier enfermedad o condicion relacionada con la salud. Consulte a un profesional de la salud debidamente autorizado para una evaluacion historial clinica,

diagnaostico, tratamiento y recomendaciones de salud.
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c. Construye tu
Red

.. Invita clientes regulares a las R.O.N.

Il. Inscribe a tus invitados

111. Activa a tus soclios
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a. Comparte tu testimonio S
b. Ensénales una muestra de tu bon

- 3. Elaboren una agenda

O
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1. INnscribe a tus Invitados

1. Reunete con tus prospectos despues del seminario

2. Contesta sus preguntas

3. Entrega el formulario de membresia de DXN para que la firmen
4. Pida una pequena charla de testimonio de su patrocinador / linea cruzada

5. LIévalos donde puedan comprar productos

1)

Capacitacion de Nuevos Distribuidores



1. Activa a tus Soclos

1. Siéntense y determinen sus
objetivos por los que se unieron:

a. Salud b. Riqueza
2. ldentifica sus suenos (Inmediatos
y a largo plazo)

3. Haz un esquema de su Plan de
Accion (de 1 a 7 meses)

4. Estabiliza tu grupo
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4. Estabiliza a
tu grupo

a. Entrénalos
b. Sé su Guia
c. Rétalos

d. Premialos

e. Disciplinalos




a. Entrénalos

. Ensenalos cOmo comenzar
SU negocio

II. Ensénales sobre la Compaiiia, los
Productos y el Plan de Compensacion

lll. Haz que lean y comprendan
todo su Kit /Manual DXN.
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b. Sé su Guia

. Ensénales la habilidad de prospectar
. Ayudalos a preparar su lista de prospectos

lil. Ayudales a planear cOmo acercarse a sus prospectos
Iv. Ayudales a concertar R.O.N.

v. Acompanalos a sus R.O.N.

vi. Muéstrales como hacer su cierre (“épaquete o membresia?”).

5O
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c. Reétalos

I. Ensénales como superar rechazos.

Il. El Ingreso inicial proviene de la venta al
menudeo

. El iIngreso estable y confiable proviene de
patrocinar en la Red

Iv. Ensénales la importancia de mantener 100
PPV’s

v. Construir una Red toma tiempo pero da
resultados duraderos.




d. Prémialos

. Mensualmente — alcanzar sus 100 PPV’s

Il. Trimestralmente — Ser consistente en
mantener 100 PPV’s y obtener inscripciones (6)

lll. Anual — organiza un evento que se
concentre en el esfuerzo de tu gente
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e. Disciplinalos

. Ensénales los términos, las regulaciones
y los codigos de ética de la compania.

. Ensenales a cumplirlos

. Amonesta a quienes han errado.

Iv. Solicita asistencia de la Gerencila para
aplicar disciplina a los socios que
cometieron un error

O
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l1l. HABILIDADES
NECESARIAS

a. Prospeccion

b. Venta al menudeo
c. Reclutamiento
d. Capacitacion
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a. Prospectar

. Aleatoriamente haz una lista de
gente que conoces

II. Ordena la lista de acuerdo a la
proximidad antes gue la afinidad

. Mantén actualizada tu lista

1. Pide referencias de los prospectos inmediatos

2. Slempre busca oportunidades
para conocer nuevas personas
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I. Arregla un calendario de Visitas

. Recuerda cada persona de tu lista
IV. Presenta los productos (usos y beneficios)

V. Vende los productos a Precio al Publico
vi. Supera las negativas

Vil. Persevera si fallas al hacer una venta, ve con el
siguiente prospecto
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Los productos alimenticios y suplementos alimenticios vendidos por DXN tienen la intencion de contribuir a la dieta diaria y la salud en general y no estan destinados para su uso en la prevencion,
tratamiento, mitigacion o cura de cualquier enfermedad o condicion relacionada con la salud. Consulte a un profesional de la salud debidamente autorizado para una evaluacion historial clinica,

diagndstico, tratamiento y recomendaciones de salud.
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b. Venta al menudeo

. Determina las necesidades de tus prospectos antes de visitarlos
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c. Reclutamiento

I. Haz una lista aquellos prospectos que
compran productos regularmente

Ii. Emocionalos sobre tu negocio cada vez
gue los visites

1. Diles lo que ganas de tu venta al menudeo
lil. Invitalos a tomar una taza de café (R.O.N.)
Iv. Prepare tus Formularios mientras escuchan su R.O.N.

V. Relinanse después de su R.O.N. y responder
SuUs preguntas

vi. Dales su formulario de Membresia para que lo firmen
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d. Capacitacion

. Muestra Aptitud para Aprender

Il. Feedback / solucion
lil. Aprende lo basico:

. Reunion de Oportunidad de Negocio
. GanoTerapia

. Conocimiento de Productos
. Capacitacion de Nuevos Distribuidores

. Cultura DXN
. Plan de Compensacion

. Plan Icing on the Cake (I0OC)

Iv. Ten buen corazon,
muestra paciencia

i
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En DXN estas por Tu Propia Cuenta
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El mapa a tu exito ha
sido trazado, siguelo y
ve tus suenos
realizados.
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